La transicion energética del edificio exige algo mds que desarrollar nuevas tecnologias e invertir en I+D+i.
Como aseguran los fabricantes que han participado en este reportaje, el verdadero reto reside en proyectar
e integrar correctamente los sistemas para que los edificios generen, consuman y gestionen su energia de la
manera mas eficaz posible. Este cambio tecnolégico solamente se entiende desde una visién global funda-
mentada en el uso de energias renovables, la electrificacién y la digitalizacién. En este contexto, la rehabili-
tacion energética de los edificios y la construccion industrializada se presentan como dos lineas relevantes,
dando respuesta a las necesidades imperantes de un mercado que reclama edificios mas eficientes, proyectos
mads dgiles en tiempos de ejecucién y soluciones técnicas capaces de reducir consumos y emisiones de CO2.

Para redactar este reportaje hemos contado con empresas del sector que anticipan un futuro marcado por
la interconectividad, la hibridacion inteligente y una mayor atencién a la calidad del aire interior: ARISTON,
BOSCH HOME COMFORT, CLIMER TECHNOLOGY, DAIKIN, EUROFRED, GIACOMINI ESPANA, GROUPE AT-
LANTIC, GRUPO FERROLI, IMMERSPAGNA, KEYTER, LUMELCO, MANAUT, MIDEA, ORKLI, POLYTHERM,
SCHUTZ IBERICA, SIBER ZONE, UPONOR y VIESSMANN. Agradecemos a todas ellas que hayan contado las
inquietudes de un sector en transformacion en el que “el confort y la transicién energética no se improvisan,
se disefan”, como concluyen desde GIACOMINI ESPANA.

onscientes de que cada decisién de proyecto con-
diciona el consumo energético del edificio durante
buena parte de su vida Util, los fabricantes centran
sus esfuerzos en soluciones conectadas que optimi-
cen el consumo y la gestién de la energia, como los sistemas
hibridos avanzados que combinan electrificacién, energias re-
novables y eficiencia energética. Paralelamente, contribuyen
a la economia circular con productos duraderos, fiables, reci-
clables y de facil reparacién, gestionando los recursos y las
materias primas de manera cada vez mas responsable.

A ello se suma una sensibilizacién creciente entre arquitec-
tos e interioristas sobre la importancia de integrar la clima-
tizacién desde las primeras fases del proyecto, pasando de
considerarla un elemento independiente a convertirla en
parte clave del disefio global del edificio; algo a lo que tam-
bién han contribuido el endurecimiento normativo y los ob-
jetivos europeos de eficiencia energética. Aunque todavia
quede camino por recorrer, la integracion temprana permite
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optimizar espacios, prever ampliaciones y dimensionar co-
rrectamente las instalaciones, facilitando su convivencia con
otros sistemas del edificio.

Por otra parte, la rehabilitacién energética y la construccién
industrializada ya forman parte de la estrategia de crecimien-
to de muchas empresas del sector que, ante sus perspecti-
vas de desarrollo, amplian su oferta con soluciones técnicas
adaptadas para agilizar los procesos. Pero abordemos por
partes esta coyuntura.

Contribuyendo a la transicion energética

La transicion energética se ha convertido en una oportuni-
dad para desarrollar soluciones que reduzcan el consumo
y avanzar hacia un modelo de eficiencia, sostenibilidad y
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tecnologia acorde con los compromisos de descarboni-
zacién -Directiva Europea de Eficiencia Energética de los
Edificios para 2030-. En este sentido, ;qué se estd hacien-
do desde su empresa? ;Cédmo contribuyen desde la circu-
laridad a este proceso?

Para comenzar, David Diaz, Heating Product Manager en DAIKIN,
comenta que “la transicién energética representa para DAIKIN
una oportunidad para seguir desarrollando soluciones que com-
binen eficiencia energética, electrificacién y reduccién de emisio-
nes. En este contexto, la bomba de calor y la aerotermia tienen
un papel fundamental, ya que permiten proporcionar calefaccion,
refrigeracion y agua caliente aprovechando la energia térmica
disponible en el aire exterior. Pero nuestra visién de la sostenibi-
lidad va més alla de la eficiencia energética. También trabajamos
desde una perspectiva de economia circular, teniendo en cuenta
todo el ciclo de vida de nuestros equipos. En este &mbito, apos-
tamos por la recuperacion y reutilizacion de refrigerantes, como
una alternativa para reducir el impacto ambiental...”.

Sistemas de calefaccidn

“La transicién energética es uno de los ejes estratégicos
de MIDEA -sefialan desde la compafiia-. Bajo nuestra visién
‘Green Vision, Blue Future’, desarrollamos soluciones que
reducen tanto el consumo como el impacto ambiental y fa-
cilitan la electrificacién de la calefaccién. Nuestra propuesta
incluye aerotermia, sistemas hibridos, recuperacién de calor,
integraciéon fotovoltaica y equipos de climatizacién residen-
ciales, comerciales e industriales... En cuanto a la circulari-
dad, nuestro enfoque parte de prolongar la vida Util de los
sistemas mediante productos eficientes, duraderos y conce-
bidos para facilitar su mantenimiento. También apostamos
por refrigerantes de bajo impacto, componentes accesibles
para el servicio técnico y soluciones hibridas...”.

Por su parte, Marta Tom4s, directora de Energias Renovables
de EUROFRED, afiade: “En EUROFRED entendemos la tran-
sicién energética como una oportunidad para hacer mejor
las cosas: disefiar edificios més eficientes, reducir consumos
y acompafiar a nuestros clientes con soluciones que aporten
valor desde el primer momento y durante todo el ciclo de
vida de la instalacién. Y ahi la circularidad tiene un papel
clave... Nuestra aportacién empieza en las fases iniciales del
proyecto, escuchando las necesidades de cada obra y ayu-
dando a prescribir la solucién de climatizacién més adecua-
da... Ademds, promovemos la digitalizacién de los sistemas,
con herramientas de control y monitorizacién... A esto su-
mamos servicios de mantenimiento preventivo, correctivo y
predictivo, junto con formacién continua a los profesionales
a través de Eurofred Academy...”.

“..entendemos este proceso -sefiala Laura Salcedo, directora
de Marketing de MITSUBISHI HEAVY INDUSTRIES/LUMEL-
CO- como un compromiso a largo plazo, alineado con nues-
tra iniciativa global ‘Mission Net Zero’, que refleja el objetivo
del Grupo de contribuir activamente a la neutralidad climatica
mediante el desarrollo de tecnologias capaces de reducir las
emisiones y mejorar la eficiencia energética de los edificios.
Nuestra apuesta se centra en soluciones basadas en la bom-
ba de calor de alta eficiencia, capaces de climatizar y producir
agua caliente sanitaria con un consumo energético muy redu-
cido, incorporando ademas refrigerantes de menor impacto
ambiental... La sostenibilidad también implica disefiar equipos
duraderos, fiables y preparados para mantener un elevado
rendimiento durante toda su vida dtil...”.

Desde la division BOSCH HOME COMFORT transmiten: “La tran-
sicion energética exige una transformacién profunda del modo
en que los edificios generan, consumen y gestionan la energia.
En BOSCH HOME COMFORT entendemos que este cambio
debe abordarse desde una visién global, basada en la electri-
ficacion, la digitalizacién y el uso de energias renovables, pero
también desde la neutralidad tecnolégica... Nuestra estrategia
sitda a la bomba de calor como una de las tecnologias clave para

<<latransicion energética permitira
desarrollar soluciones que combinen
eficiencia energetica, electrificacion y
reduccion de emisiones>>
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Sistemas de calefaccion

la descarbonizaciéon de la climatizacion, gracias a su elevada
eficiencia y a su capacidad para integrarse con instalaciones fo-
tovoltaicas y sistemas inteligentes de gestién energética... Tam-
bién apostamos por soluciones hibridas que combinan bombas
de calor con calderas de condensacién de alta eficiencia y por
el desarrollo de equipos preparados para operar con mezclas de
hidrégeno...”.

“Efectivamente, la Directiva Europea de Eficiencia Energética de
los Edificios es una magnifica oportunidad para seguir avanzando
en la descarbonizacién de los edificios -transmite Pedro Sénchez
Marcos, responsable nacional de Prescripcién y Aerotermia de
GRUPO FERROLI-. En 2030 todos los edificios de nueva construc-
cién deben ser cero emisiones. En Espafia ya ibamos muy bien
encaminados hacia la descarbonizacion con el CTE 2019, pero
el verdadero reto serd descarbonizar el parque de edificios exis-
tentes, ya que més del 80 % de los edificios existentes han sido
construidos antes de 2019. En FERROLI seguimos innovando en
el desarrollo de nuevos productos para facilitar esta descarboniza-
cién: en las bombas de calor estamos apostando por refrigerantes
naturales y ecoldgicos, como es el R290, con un poder de calen-
tamiento atmosférico muy bajo (0,02). Ademds, todas nuestras cal-
deras estdn preparadas para trabajar con un 20 % de hidrégeno
y 100 % con biogés. Tenemos calderas que pueden funcionar con
100 % hidrégeno, como la gama Hydroelix, instaladas en las uni-
versidades de Extremadura y Galicia”.

Daniel Fernandez, Pre-Sales & Technical Support Senior Ma-
nager de ARISTON, sefiala: “No solo ofrecemos un amplio
‘portfolio’ de bombas de calor aerotérmicas que ayuda a
nuestros clientes a reducir el consumo de combustibles fési-
les, también ofrecemos soluciones tecnolégicas innovadoras
como nuestro Lydos Hybrid que permite reducir el consumo
de energia de un termo convencional a cerca de la mitad sin
necesitar una gran intervencién en la vivienda. En instala-
ciones donde la sustitucién total de los combustibles fésiles
por equipos eléctricos es inviable por coste de inversion o
disponibilidad de suministro eléctrico, asesoramos a nues-
tros clientes sobre como sustituir su instalacién antigua por
una mas eficiente... Nuestra filosofia busca combinar nuevas
tecnologias basadas en bomba de calor con generadores de
combustidn de alta eficiencia hasta alcanzar la solucién técni-
co-econémica mds atractiva para el cliente...”.
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“En IMMERGAS entendemos la transicion energética como
un proceso gradual, pragmético y adaptado a cada edificio
-sefiala Carlos Saldafia, director de Marketing Técnico de IM-
MERSPAGNA-. Como marca global, trabajamos en solucio-
nes de alta eficiencia capaces de integrar distintas fuentes
de energiay elegir, de forma automaética, la mds conveniente
en cada momento. Los sistemas hibridos forman parte cen-
tral de esta estrategia porque combinan tecnologias comple-
mentarias, reducen consumos y emisiones y facilitan la reno-
vacién de instalaciones existentes sin renunciar al confort.
Un ejemplo de esta evolucién es Eureka, concebido como
una solucién hibrida compacta y de instalacién &gil para ca-
lefaccion y climatizacién. En paralelo, aplicamos criterios de
durabilidad, reparabilidad, optimizacién de recursos y mejo-
ra continua en el desarrollo de productos y procesos. Para
nosotros, circularidad significa disefiar equipos mas eficien-
tes, fiables y preparados para prolongar su vida Util, reducir
desperdicios y favorecer una transicion tecnolégica realista”.

Blanca Molina, directora de Marketing de GROUPE ATLAN-
TIC, sefiala: “..Desde GROUPE ATLANTIC trabajamos para
acelerar la descarbonizacién de los edificios mediante el de-
sarrollo y la comercializacién de soluciones de climatizacién
y agua caliente sanitaria de alta eficiencia energética, como
las bombas de calor aerotérmicas, los sistemas hibridos a
través de nuestros Box y las soluciones conectadas que op-
timizan el consumo y facilitan una gestiéon més inteligente de
la energia... En materia de circularidad, trabajamos en el di-
sefio de productos més duraderos, reparables y reciclables,
impulsando la reduccién del consumo de materias primas y
fomentando una gestién responsable de los recursos. Asi-
mismo, desarrollamos iniciativas orientadas a optimizar los
procesos productivos, reducir residuos y promover la reu-
tilizacién y valorizacion de materiales cuando es posible...”.

“En MANAUT -manifiestan sus responsables- contribuimos
buscando siempre productos més eficientes, como el suelo ra-
diante, donde hemos mejorado las planchas de aislamiento en
los Ultimos afios conforme a las modificaciones de la normativa
UNE-EN 1264. También buscamos la eficiencia en las aeroter-
mias Manaut, utilizando, por ejemplo, el gas R290, menos con-
taminante, en nuestras aerotermias Monobloc con muy poca
carga de refrigerante. Apostamos también por un producto muy
novedoso como es el techo radiante, que aporta una serie de
ventajas muy interesantes a nivel de rehabilitacién. Nuestro te-
cho radiante combinado con la aerotermia proporciona a las
viviendas una mayor eficiencia no solo en obra nueva, sino tam-
bién en reformas. Con los sistemas radiantes y la aerotermia,
MANAUT cierra el circulo de las instalaciones con el emisory el
generador combinados, junto con los dispositivos de control”.

En esta linea de opinién, Cristébal Martos, CEO de CLIMER
TECHNOLOGY, manifiesta: “...entendemos la transicién ener-
gética como una oportunidad para reforzar un modelo basa-



do en la fiabilidad y la sostenibilidad a largo plazo, més alla
del mero cumplimiento normativo. Apostamos por la aero-
termia como tecnologia clave, ya que aprovecha la energia
ambiental de forma gratuita y permite reducir entre un 70 %
y un 80 % el consumo eléctrico destinado al agua caliente
sanitaria (ACS)... Nuestro compromiso con la economia cir-
cular comienza en la fase de disefio. Desarrollamos equipos
robustos, eficientes y duraderos, concebidos para maximizar
su vida util y reducir la necesidad de reparaciones o susti-
tuciones prematuras... Tras la crisis de materias primas de
2021, implantamos un modelo de aprovisionamiento diver-
sificado que reduce la dependencia de un Unico proveedor
y mejora la resiliencia de la produccién. Esta estrategia evita
ineficiencias derivadas de roturas de ‘stock’ o sobreproduc-
cién, optimizando el uso de recursos...”.

“Estamos impulsando la transicién energética mediante solucio-
nes que combinan electrificacién, energias renovables y eficien-
cia energética avanzada -interviene, por su parte, Angel Caba-
fias, jefe de producto de bomba de calor y solar de VIESSMANN-.
Apostamos por tecnologias como las bombas de calor de alta
eficiencia, priorizando el uso de refrigerantes de bajo potencial
de calentamiento atmosférico, junto con la integracién de ener-
gia solar fotovoltaica, sistemas inteligentes de control y monitori-
zacién, y la digitalizacién de los edificios... Desde una perspectiva
de economia circular, trabajamos para maximizar la vida Util de
los equipos, mejorar su eficiencia operativa y minimizar su impac-
to ambiental a lo largo de todo su ciclo de vida...”.

Desde POLYTHERM afirman que “...como fabricantes integra-
les de sistemas de suelo radiante y refrescante, entendemos
la transiciéon energética como un pilar estratégico hacia la
descarbonizacion 2030. Disefiamos y fabricamos la totalidad
de los componentes (paneles aislantes, tuberias, colectores
y sistemas de regulacién avanzada) para optimizar el rendi-
miento a baja temperatura. Nuestras soluciones funcionan
con temperaturas de impulsién de 30-35 °C en calefaccién,
maximizando la eficiencia al combinarse con aerotermia y
geotermia. En cuanto a circularidad y sostenibilidad, aborda-
mos todo el ciclo de vida del producto: ecodisefio y materia
prima; reduccién de residuos; y reciclabilidad...”.

“Desde ORKLI -sefiala Arrate Serrano, gestora de conteni-
dos- impulsamos los objetivos de descarbonizacién para
2030 mediante la hibridacién inteligente de sistemas exis-
tentes, destacando soluciones como GoHyb, que permite
integrar calderas existentes con bombas de calor para una
transicion energética ordenada, y Hybrizone, una solucién
de zonificacién inaldmbrica para optimizar equipos de clima-
tizacién ya operativos. Nuestra contribucién a la circularidad
se basa en la rehabilitacién sin obras, prolongando la vida util
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de infraestructuras funcionales (radiadores o suelo radiante
y aire acondicionado) y mejorando su calificacién energética
sin generar residuos ni requerir reformas invasivas...”.

Al respecto, Juan Solis, responsable de Marketing de UPO-
NOR, afiade: “En GF, con las marcas GF y UPONOR, enten-
demos que la transicidon energética requiere actuar sobre
dos ejes: reducir el consumo energético de los edificios y
disminuir su huella de carbono durante todo su ciclo de vida.
Por ello, desarrollamos soluciones de climatizacién invisible
por superficies radiantes que trabajan a baja temperatura y
se integran de forma 6éptima con energias renovables, espe-
cialmente con bombas de calor aerotérmicas, mejorando la
eficiencia del edificio y reduciendo las emisiones. La circula-
ridad también forma parte de nuestra estrategia. Apostamos
por materiales con menor impacto ambiental, como tuberias
PEX de base bioldgica, capaces de reducir hasta un 90 %
la huella de carbono frente a alternativas convencionales...”.

Flor Liarte, Sales Manager - Energy Systems de SCHUTZ IBE-
RICA, transmite que “la transicién energética representa para
SCHUTZ no solo una oportunidad, sino un compromiso firme
con lainnovaciony la sostenibilidad. Actualmente, en nuestras
nuevas inversiones, estamos desarrollando varios edificios en
Vila-Secay El Pla de Santa Maria. En todos ellos, nuestro obje-
tivo es alcanzar cero emisiones operativas, especialmente en
la fabrica de El Pla, que se perfila como un hito estratégico...
Nuestro compromiso no solo mejora nuestra huella ambiental,
sino que también establece un referente para la fabricacién
sostenible, ayudando a nuestros clientes a acelerar su propia
transicion al cero neto... Aportamos soluciones que favorecen
la economia circular y el cumplimiento de la Directiva Europea
de Eficiencia Energética para 2030...".

“Desde SIBER trabajamos para que la ventilacién no solo con-
tribuya a mejorar la eficiencia energética de los edificios, sino
también a reducir su impacto ambiental a lo largo de todo el ci-
clo de vida -sefiala Carles Castella, responsable de Sostenibili-
dad de SIBER ZONE-. Para ello, estamos impulsando soluciones
de ventilacién eficiente con recuperacion de calor, desarrollan-
do informacién ambiental de producto mediante ACV y DAP, y
facilitando a proyectistas, ingenierias y promotoras datos Utiles
para integrar nuestras soluciones en edificios mas sostenibles y
preparados para los futuros retos de descarbonizacién. Desde
el punto de vista de la circularidad, avanzamos en la medicién
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del impacto ambiental de nuestros productos, la mejora de la
trazabilidad de materiales y la generacién de documentacién
que permita valorar mejor aspectos como materias primas, du-
rabilidad, mantenimiento y fin de vida...”.

En opinién de KEYTER, “la transicién energética representa para
los fabricantes HVAC+R una oportunidad para transformar el sec-
tor de la climatizacién y avanzar hacia edificios mas eficientes, di-
gitalizados y descarbonizados. En KEYTER, trabajamos en el desa-
rrollo de soluciones capaces de reducir el consumo energético sin
comprometer el confort, la calidad del aire interior ni la fiabilidad de
las instalaciones... KEYTER apuesta por bombas de calor, sistemas
de recuperacién de energia, fundamentales en este camino, uni-
dades de tratamiento de aire y soluciones hidrdnicas capaces de
aprovechar fuentes renovables y energias residuales. El objetivo
no es Unicamente mejorar la eficiencia nominal del equipo, sino
optimizar su comportamiento durante toda la vida Util y en condi-
ciones reales cambiantes de funcionamiento...”.

Al respecto, Sergio Espifieira, director técnico y DBM en GIA-
COMINI ESPANA, concluye: “Creemos que la transicién ener-
gética ha dejado de consistir en sustituir una caldera por una
bomba de calor. El verdadero reto es conseguir que todos los
sistemas del edificio trabajen como un Unico conjunto: gene-
racion, distribucion hidraulica, emision, ventilacion, regulacion
y gestién energética. En Giacomini llevamos afios desarrollan-
do soluciones integradas, pero durante este Ultimo afio he-
mos dado un paso mas incorporando herramientas digitales
que permiten estudiar, dimensionar y validar técnicamente un
proyecto antes incluso de comenzar la obra. Cada decision
acertada durante el proyecto condiciona el consumo energéti-
co del edificio durante décadas. Nuestra experiencia nos dice
que la economia circular también empieza ahi. Un proyecto
bien resuelto necesita menos recursos, menos intervenciones
y mantiene su rendimiento durante toda su vida util. Creemos
que la descarbonizacién no dependerd Unicamente de equi-
pos mas eficientes, sino de proyectos mejor integrados”.

Sensibilidad y conocimiento crecientes

La combinacién de aerotermia y suelo radiante, la integra-
cién de la bomba de calor con energia solar fotovoltaica, el
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control wifi y los termostatos inteligentes ya forman parte de
soluciones que, integradas en la arquitectura, adnan eficien-
cia energética y confort. ;Estdn arquitectos e interioristas
sensibilizados, conocen sus ventajas y participan activamen-
te en este cambio, contando, por ejemplo, con un consultor
técnico o un “partner” experto? Y los consumidores, ;cono-
cen los beneficios de estas tecnologias?

“Cada vez existe una mayor sensibilizacién entre arquitec-
tos, ingenieros e interioristas sobre la importancia de inte-
grar la climatizacién desde las primeras fases del proyecto
-transmite David Diaz, de DAIKIN-. La eficiencia energética
ya no puede plantearse como un elemento independiente,
sino como parte del disefio global del edificio... Con Daikin
Onecta, por ejemplo, es posible controlar y gestionar los
equipos de climatizacién desde el mdvil, ajustando su fun-
cionamiento a las necesidades de cada hogar... En el caso
de los consumidores, es importante explicar que la aeroter-
mia no solo permite reducir el consumo energético, sino que
puede proporcionar calefaccién, refrigeracién y agua calien-
te sanitaria mediante un Unico sistema...”.

Desde MIDEA afiaden: “..la rdpida evolucién de la tecnolo-
gia y la normativa hace cada vez més importante la colabo-
racién con fabricantes, consultores técnicos y profesionales
especializados. En MIDEA acompafiamos al prescriptor para
convertir las necesidades arquitecténicas en una solucién
técnicamente viable, eficiente y bien integrada... Soluciones
como la aerotermia Nature Plus incorporan conectividad y
ofrecen altas temperaturas de impulsién, mientras que el
sistema hibrido CirQ HP integra climatizacién y produccion
de agua caliente sanitaria mediante recuperacién de calor...”.

“La integracién de soluciones como la aerotermia -sefiala
Marta Tomds, de EUROFRED-, el suelo radiante, la energia
fotovoltaica, el control wifi o los termostatos inteligentes esta
ganando peso en los proyectos, pero conviene ser realistas:
en muchos casos, el profesional no participa activamente
solo por una cuestién de conciencia ambiental, sino porque
el propio marco regulatorio le estd llevando en esa direc-
cién... Los datos del lll Barémetro de Sostenibilidad de Euro-
fred muestran precisamente que el sector avanza, pero toda-
via con margen de mejora: aunque el 59 % de las empresas
afirma estar llevando a cabo alguna accién en sostenibilidad,
un 49 % aln no mide indicadores ESG y un 37 % no dispone
de certificacién F-Gas. Ademas, el precio de los equipos mas
eficientes sigue siendo el principal freno para el 50 % de los
encuestados, mientras que el 86 % considera insuficientes
los incentivos y subvenciones disponibles...”.

Laura Salcedo, de MITSUBISHI HEAVY INDUSTRIES/LUMEL-
CO, sefiala: “...Arquitectos, ingenierias e interioristas muestran

<<el reto es conseguir que todos
los sistemas trabajen como un Unico
conjunto: generacion, distribucion
hidraulica, emisidn, ventilacién,
regulacion y gestion energetica>>
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cada vez un mayor conocimiento de las posibilidades que
ofrecen las soluciones basadas en bomba de calor y las inte-
gran desde las fases iniciales del disefio del edificio, buscan-
do no solo eficiencia energética, sino también confort, soste-
nibilidad y una integracién estética cada vez més cuidada...
Desde LUMELCO acompafiamos a ingenieros, arquitectos y
prescriptores durante todas las fases del proyecto, ofrecien-
do asesoramiento técnico para seleccionar la solucién més
eficiente y adecuada a las necesidades de cada edificio... En
cuanto al usuario final, el nivel de conocimiento ha evolucio-
nado de forma muy positiva en los lltimos afios, aunque toda-
via queda recorrido en materia de divulgacién...”.

“Arquitectos, ingenierias, consultoras y disefiadores -afiaden
desde la division BOSCH HOME COMFORT- son hoy mucho
mds conscientes del impacto que tienen las instalaciones en el
comportamiento energético del edificio y, cada vez con mayor
frecuencia, integran estos sistemas desde las primeras fases del
disefio. Ademas, el endurecimiento de la normativa y los objetivos
europeos de eficiencia energética han contribuido a consolidar
una visién més transversal... No obstante, la creciente complejidad
tecnolégica hace imprescindible la colaboracién entre todos los
agentes de la cadena de valor. La incorporacién de un ‘partner’
tecnolégico o de un consultor especializado permite seleccionar
la solucién més adecuada para cada edificio... En cuanto al usua-
rio final... nuestro estudio ‘Radiografia de la Climatizacién en los
Hogares Espafioles’ refleja que la eficiencia energética ya es el
principal criterio de compra para el 41 % de los consumidores...
También pone de manifiesto la necesidad de seguir reforzando la
labor divulgativa y el asesoramiento profesional...”.

Seguin comenta Pedro Sdnchez Marcos, de FERROLI, “...Espa-
fla es un pais grande y las necesidades son diferentes en fun-
cién de cada zona climéatica, ya que no es lo mismo climatizar
una zona como Burgos (zona E1) que una como Mélaga (zona
A3). Tanto arquitectos como interioristas estdn muy sensibi-
lizados con las soluciones de estas tecnologias (aerotermia
y fotovoltaica). Desde Ferroli colaboramos con las principa-
les asociaciones de arquitectos para dar a conocer todas las
ventajas que ofrecen estas tecnologias. Por ejemplo, tenemos
una aerotermia expuesta en el laboratorio de materiales del
Departamento de Edificacién del Colegio de Arquitectos de
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Madrid MATCOAM,; estuvimos presentes en la Il Semana de la
Construcciéon de MATCOAM; hemos hecho formaciones en la
Fundacién para la Investigacién y Desarrollo de la Arquitectura
Sevilla FIDAS y el Colegio de Arquitectos de Catalufia COAC,
también en diferentes universidades y colegios oficiales, ade-
mas de participar en la feria anual de edificacién Rebuild.

Los consumidores cada vez tienen mds informacion, pero es
muy importante que el profesional que realiza el proyecto
les explique muy bien las ventajas de estas tecnologias, asi
como su uso. Desde el departamento de prescripcidon y ae-
rotermia de Ferroli ayudamos a elegir la mejor solucién con
sistemas eficientes, confortables y sostenibles, tanto para
nueva edificacién como rehabilitacion”.

“A raiz de los dltimos cambios normativos -sefiala Daniel Fer-
nandez, de ARISTON-, especialmente del Cédigo Técnico de
la Edificacién, nuestros profesionales de la construccién estan
mas familiarizados y sensibilizados con el uso de soluciones
eficientes como la bomba de calor; el cambio disruptivo que
ha habido entre estas y otras tecnologias tradicionales puede
generar dudas tanto en los técnicos como en los consumi-
dores. La bomba de calor o los paneles solares fotovoltaicos
requieren de unas necesidades técnicas y de espacio para
su instalacion que deben verificarse con técnicos especializa-
dos... Como fabricantes, animamos a proyectistas y usuarios
a trabajar de la mano con nosotros para encontrar la solucién
Sptima para su instalacion y hacerles llegar los beneficios de
estas tecnologias de manera realista y transparente...”.

Carlos Saldafia, de IMMERSPAGNA, comenta que “la sensibi-
lizacién ha avanzado de forma clara, aunque todavia es nece-
sario reforzar el conocimiento técnico y la colaboracién entre
fabricantes, ingenierias, arquitectos, instaladores y usuarios. La
integracion de aerotermia, fotovoltaica, regulacién inteligente
y sistemas hibridos exige analizar el edificio en su conjunto y
no Unicamente cada equipo por separado... IMMERGAS con-
tribuye a este proceso mediante el apoyo a la prescripcion,
el asesoramiento técnico, la formaciéon de profesionales y el
acompafiamiento en la definicién de soluciones. En el caso del
consumidor, existe un interés creciente por reducir consumos,
mejorar el confort y utilizar energias renovables, pero la tecno-
logia debe explicarse de manera sencilla y transparente...”.

“..la creciente complejidad tecnoldgica de los sistemas -afia-
de Blanca Molina, de GROUPE ATLANTIC- hace que resulte
fundamental contar con fabricantes, consultores técnicos y
‘partners’ especializados que acompafien a los profesionales
en la seleccion, dimensionamiento e integracién de las solu-
ciones mds adecuadas para cada proyecto... En cuanto al con-
sumidor, su nivel de conocimiento ha evolucionado de forma
notable en los ultimos afios, impulsado por el aumento de los
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costes energéticos, las ayudas a la rehabilitacién y una ma-
yor conciencia medioambiental... Aun asi, todavia existe una
importante labor de divulgacién y formacién... Desde nues-
tro punto de vista, la transicién energética debe entenderse
como un esfuerzo compartido entre todos los actores impli-
cados: industria, profesionales, consumidores y, de manera
especialmente relevante, las Administraciones publicas...”.

Al respecto, transmiten desde MANAUT que “a nivel de
prescripcién, cada vez mas se ve en los proyectos actuales
que se promueven estas combinaciones. Ya es una reali-
dad, sobre todo en obra nueva. Los estudios de arquitec-
tura cuentan con ingenieros o subcontratan los proyectos
de calefaccién a ingenierias que tienen en cuenta desde
hace afios esta realidad. Los interioristas valoran mucho la
aplicacién de los sistemas radiantes, pues tienen menos
impacto visual y de espacio que los radiadores. A nivel de
usuario final, todavia hay desconocimiento y existen ademas
algunas barreras, por ejemplo, con la aerotermia en rehabi-
litacion especialmente. El precio de las aerotermias, la falta
de espacio en los pisos o el sistema emisor de calefaccién
antiguo son puntos que hacen necesarios a fecha de hoy los
generadores tradicionales, como son las calderas. También
en las calderas se estd mejorando la eficiencia energética,
con mejores rendimientos y mejores controles, como son los
termostatos wifi, ‘smart’, etc. Ademas, se investiga el biome-
tano y el hidrégeno como fuentes energéticas alternativas y
de futuro al gas natural actual”.

“Cada vez observamos una mayor sensibilizacién por parte
de arquitectos e interioristas -sefiala Cristébal Martos, CEO
de CLIMER TECHNOLOGY-, especialmente en proyectos de
obra nueva y rehabilitacién integral, donde la integracién
arquitecténica de la aerotermia, el suelo radiante o los sis-
temas de control wifi ya se plantea desde las fases iniciales
del disefio. Sin embargo, todavia existe un recorrido impor-
tante por hacer: no todos los profesionales cuentan con el
acompafiamiento técnico necesario para trasladar estas so-
luciones a sus clientes con seguridad... Insistimos tanto en la
formacién del instalador como en dar soporte técnico real al
prescriptor: el ‘feedback’ del instalador y del profesional de
disefio influye directamente en cémo mejoramos nuestros
equipos, y son ellos quienes trasladan al usuario final el co-
nocimiento que aun falta por difundir masivamente”.
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Angel Cabafias, de VIESSMANN, manifiesta que “arquitectos
e interioristas estdn cada vez més sensibilizados con la efi-
ciencia energética y participan activamente en la integracién
de soluciones como la aerotermia, la energia solar fotovoltaica
y los sistemas inteligentes de control. Sin embargo, la cola-
boracién con consultores técnicos, ingenierias y fabricantes
especializados sigue siendo clave para garantizar el méximo
rendimiento y una correcta integracién de estas tecnologias.
En cuanto al consumidor, su nivel de conocimiento ha creci-
do notablemente, impulsado por el interés en reducir el gasto
energético y mejorar la sostenibilidad de su vivienda. No obs-
tante, la divulgacion y el asesoramiento siguen siendo funda-
mentales para que conozca plenamente sus beneficios: aho-
rro energético, mayor confort, reduccion de emisiones, control
inteligente y menor dependencia de los combustibles fésiles.
Cuando estos beneficios se comunican de forma clara, la
adopcién de estas soluciones se acelera considerablemente”.

“Arquitectos e interioristas han integrado el suelo radiante/
refrescante como estdndar de confort y eficiencia -asegu-
ran en POLYTHERM-. Al ser un sistema invisible, les otorga
libertad creativa total sin interferencias de radiadores u otros
emisores. Ademds, prescriptores y proyectistas colaboran con
POLYTHERM como ‘partner’ técnico desde las fases iniciales
para definir el disefio e ingenieria del proyecto. Por su parte,
el usuario final conoce cada vez mejor la tecnologia y valora
sus beneficios directos: confort térmico integral, distribucién
uniforme del calor en invierno y refrescamiento en verano,
sin corrientes de aire y evitando &caros y polvo en suspen-
sién; ahorro energético y eficiencia, menor consumo gracias
a la baja temperatura de trabajo y la regulaciéon por zonas; y
control inteligente, gestién intuitiva via wifi y termostatos inte-
ligentes que adaptan el consumo al estilo de vida del usuario”.

Desde ORKLI, Arrate Serrano afiade: “Efectivamente, se obser-
va una sensibilizacién creciente en arquitectos e interioristas,
impulsada por la necesidad de especializacién en estdndares
como Passivhaus y edificios de consumo casi nulo (nZEB), lo
que les permite liderar proyectos con mayores garantias de efi-
ciencia... Sin embargo, el conocimiento del consumidor final es
aln un reto: aunque tecnologias como la aerotermia o la solar
térmica pueden generar ahorros de hasta el 70 % en agua ca-
liente, solo el 13 % de los hogares espafioles cuenta con aero-
termia debido a falsas creencias que frenan su adopcién”.

“En los Ultimos afilos hemos observado un cambio muy signifi-
cativo -asegura Juan Solis, de UPONOR-. Arquitectos e ingenie-
rfas incorporan cada vez mds criterios de eficiencia energética,
confort y sostenibilidad desde la fase de disefio... Hoy el con-
sumidor busca confort, ahorro energético y sostenibilidad, pero
sigue siendo necesario explicar que un sistema radiante ofrece
una temperatura homogénea, mayor bienestar, menores costes
de funcionamiento y un elevado potencial de ahorro cuando se

<<aerotermia, fotovoltaica,
regulacion inteligente y sistemas
hibridos exigen analizar el edificio
en su conjunto>>
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Vitocal 200-A ie: :
una nueva generacion de bomba de calor '
para edificios mds inteligentes y eficientes

La electrificacion de la climatizaciéon avanza hacia soluciones que no
solo deben ofrecer eficiencia, sino también integrarse con facilidad en
el edificio, adaptarse a diferentes proyectos y formar parte de sistemas
energéticos cada vez mds conectados. Con Vitocal 200-A intelligent
energy, Viessmann da un paso adelante en esta direccién, combinan-
do aerotermia, flexibilidad y gestion inteligente de la energia.

La transicién energética de los edificios estd transformando la manera de abordar los sistemas de climatizacién. Tanto en obra nueva
como en rehabilitacion, el reto pasa por encontrar soluciones capaces de reducir el consumo energético y facilitar la electrificacion sin
renunciar al confort ni condicionar las necesidades particulares de cada proyecto.

En este contexto nace Vitocal 200-A intelligent energy (ie), la nueva bomba de calor aire-agua monobloc de Viessmann. Una solucién
concebida para responder a diferentes escenarios de aplicacion y que, ademds, supone la llegada de Viessmann One Base Intelli-
gence, la nueva plataforma sobre la que la compania estd desarrollando su préxima generaciéon de sistemas energéticos conectados.

Uno de los principales retos de la bomba de calor es ampliar sus posibilidades de aplicacién mds alld de los edificios concebidos desde
el inicio para trabajar con sistemas de baja temperatura.

Vitocal 200-A ie ha sido desarrollada precisamente para ofrecer una elevada flexibilidad. Disponible en potencias de é a 12 kW, alcanza
temperaturas de impulsion de hasta 75 °C, lo que permite su utilizacion también con radiadores existentes, incluso con temperaturas
exteriores de hasta =10 °C. Esta caracteristica amplia sus posibilidades en proyectos de rehabilitacién, donde la adaptacion a las insta-
laciones existentes puede resultar determinante.

La eficiencia constituye otro de sus pilares. El equipo alcanza una clase de eficiencia energética A+++ y utiliza R290 como refrigerante,
con un GWP de 0,02. A ello se suma un funcionamiento orientado a reducir el impacto acustico, con valores de 54 o 56 dB(A) en modo
de reduccidén de ruido, segun modelo.

El diseno también ha sido concebido teniendo en cuenta su integracion en el entorno arquitecténico. La unidad exterior presenta una
estética compacta, con una parrilla cerrada que oculta los componentes técnicos y el ventilador. Un planteamiento que ha sido reco-
nocido internacionalmente con el iF Design Award.

Cuando la bomba de calor forma parte de un sistema energético

La evolucién que plantea Viessmann va, sin embargo, mdés allé del propio equipo. El sufijo “ie”, intelligent energy, identifica los sistemas
desarrollados sobre Viessmann One Base Intelligence, una plataforma de software y control concebida para gestionar de forma cen-
tralizada los diferentes componentes del sistema energético del edificio.

De esta forma, la bomba de calor deja de entenderse como un elemento aislado para integrarse en un ecosistema en el que pueden
convivir climatizacién, ventilacién y sistemas fotovoltaicos de autoconsumo.

La nueva arquitectura incorpora ademds el IDU Controller, capaz de controlar tanto la Vitocal 200-A ie como las conexiones hidrdulicas
de la instalacién y actuar como unidad de control para Viessmann Energy Management. Esto permite, por ejemplo, integrar sistemas
fotovoltaicos de terceros y avanzar hacia una gestion coordinada de la energia en el hogar.

La eficiencia de un sistema no depende Unicamente de su funcionamiento una vez instalado. La facilidad de planificacién, instalacion,
puesta en marcha y mantenimiento adquiere cada vez mayor importancia.

Por ello, Viessmann ha redisenado la arquitectura de sus sistemas para ofrecer configuraciones mds flexibles bajo un principio de co-
nexibn comun y adaptarlas a las necesidades especificas de cada proyecto. Las nuevas unidades interiores integran componentes
hidrdulicos y depdsito buffer para desescarches, mientras que la resistencia eléctrica y la bomba se encuentran integradas en la unidad
exterior, reduciendo tiempo y trabajo durante la instalacion.

La digitalizacion acompana también al profesional. ViGuide facilita la con-
figuracioén, la puesta en marcha y el diagndstico remoto, mientras que la
integracion con ViCare permite al usuario disponer de mayor control y trans-
parencia sobre la gestién de su sistema energético.

Con Vitocal 200-A ie, Viessmann plantea una evoluciéon en la que eficien-
cia, electrificacion, conectividad y flexibilidad de aplicacién forman par-
te de una misma solucidn. Una propuesta especialmente relevante en un
momento en el que proyectar edificios mds eficientes implica pensar no
solo en los equipos que los climatizan hoy, sino también en su capacidad
para integrarse y evolucionar con las necesidades energéticas del futuro.
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combina con bombas de calor y controles inteligentes como
Uponor Smatrix Al, que optimiza autométicamente el funciona-
miento del sistema segun las condiciones reales del edificio”.

Por su parte, Flor Liarte, de SCHUTZ IBERICA, afirma: “..he-
mos constatado que cada vez mds arquitectos e interioristas
estdn profundamente sensibilizados con la importancia de la
eficiencia energética y el confort en los edificios. La integra-
cion de tecnologias como la aerotermia, el suelo radiante o
los sistemas inteligentes de control es hoy parte habitual de
sus proyectos, especialmente cuando cuentan con consul-
tores técnicos o ‘partners’ expertos que facilitan esta transi-
cién tecnoldgica... SCHUTZ apuesta por una comunicacion
transparente y didéctica, asi como por apoyar a nuestros
‘partners’ en la formacién de clientes sobre la tecnologia y
los beneficios de estas soluciones...”.

“Cada vez hay una mayor sensibilizaciéon por parte de arquitec-
tos, interioristas e ingenierias hacia soluciones que combinan
eficiencia energética, confort y salud interior -afiade Carles Cas-
tella, de SIBER-. No obstante, sigue siendo fundamental el acom-
pafiamiento técnico de fabricantes y ‘partners’ especializados
para integrar correctamente estas tecnologias desde la fase de
disefio. Desde SIBER colaboramos en este proceso aportando
soporte técnico, documentacién y formacién para que la ventila-
cién se entienda como una parte clave del confort, la eficienciay
la calidad del aire interior... En cuanto al consumidor final, todavia
existe margen de mejora en comunicacion. Muchas veces cono-
ce conceptos como ahorro energético, confort o calidad del aire,
pero no siempre identifica qué sistemas lo hacen posible. Por
eso es importante trasladar los beneficios de forma clara: menor
consumo, mejor calidad del aire, mayor confort, reduccién de hu-
medades y una vivienda mas saludable y eficiente”.

Desde KEYTER sefialan que “..la aerotermia, el suelo radian-
te, la integracién con energia solar fotovoltaica y los sistemas
de control inteligente ya no se consideran elementos aislados,
sino componentes que deben coordinarse desde las primeras
fases del proyecto para lograr edificios eficientes, confortables
y coherentes desde el punto de vista arquitecténico. En KEYTER
observamos que el grado de conocimiento técnico es desigual.
Muchos profesionales conocen las ventajas generales de es-
tas tecnologias, pero su correcta aplicacion requiere analizar
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<<la integracion de aerotermia,
suelo radiante o sistemas
Inteligentes de control es hoy
parte habitual de los proyectos>>

aspectos como la demanda térmica del edificio, la temperatura
de impulsién, la inercia del sistema, la zonificacién, la produccién
de agua caliente sanitaria, el comportamiento acustico o la com-
patibilidad entre equipos y sistemas de control. Por esta razén,
resulta fundamental la colaboracién con fabricantes, ingenierias,
consultores energéticos e instaladores especializados...”.

“Creemos que arquitectos e interioristas conocen cada vez
mejor las ventajas de la aerotermia, el suelo radiante, la fo-
tovoltaica o el control inteligente -sefiala Sergio Espifieira, de
GIACOMINI ESPANA-. El verdadero cambio ya no esté en la
tecnologia, sino en la creciente complejidad de integrarla co-
rrectamente en un proyecto. Hace apenas unos afios bastaba
con seleccionar una calderay unos emisores. Hoy un proyecto
puede incorporar bomba de calor, ACS, refrescamiento, ven-
tilacién, regulacién, fotovoltaica, almacenamiento energético
e incluso valorar cémo determinadas decisiones de disefio
afectan al acceso a mecanismos de incentivo como los Certi-
ficados de Ahorro Energético (CAE)... Hemos desarrollado un
asistente virtual que permite estudiar una instalacién comple-
ta, comparar soluciones y obtener un dimensionamiento técni-
co, econdémico y energético en pocos minutos. Creemos que
la inteligencia artificial no sustituird al proyectista; multiplicara
su capacidad para tomar mejores decisiones”.

Integracion de sistemas desde inicio del proyecto

Desde un punto de vista ejecutivo, jse considera la integra-
cion de estos sistemas desde las primeras fases del proyec-
to? Y durante el proceso constructivo, sse resuelven con efi-
cacia el abastecimiento en obra, la instalacion, la puesta en
marcha y el “commissioning”?

Al respecto, David Diaz, de DAIKIN, sefiala que consideran
“.fundamental que los sistemas de climatizacién se integren
desde las primeras fases del proyecto... Aspectos como el ais-
lamiento, la envolvente, los emisores existentes, las necesida-
des de calefaccion y agua caliente sanitaria o la posibilidad
de incorporar energia fotovoltaica deben analizarse conjun-
tamente... Es fundamental la habilitacién de espacios para las
unidades exteriores en las edificaciones, sobre todo teniendo
en cuenta que los refrigerantes naturales, como el R290, son
de clase A3, es decir, altamente inflamables y, por tanto, exi-
gen determinados espacios y ubicaciones especificos... Una
correcta instalacién, configuraciéon y puesta en marcha son
esenciales para alcanzar el rendimiento esperado...”.

“Una solucién de climatizacién no deberia incorporarse al final
del proyecto como un elemento aislado -aseguran desde MI-
DEA-, sino contemplarse desde las primeras fases junto con
la envolvente, los emisores, la produccién de agua caliente
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sanitaria, la energia fotovoltaica, el control y las necesidades
acusticas y de espacio. Esta planificacion permite dimensio-
nar correctamente los equipos, prever recorridos hidraulicos
y eléctricos, evitar incompatibilidades y reducir modificaciones
durante la obra... MIDEA estd avanzando como proveedor de
soluciones integrales de climatizacién para proyectos residen-
ciales, comerciales e industriales. Para ello combina una gama
cada vez méas amplia con herramientas de seleccién y un equi-
po técnico y comercial que acompanfia al profesional desde el
disefio hasta la puesta en marcha y el servicio postventa...”.

Marta Tomés, de EUROFRED, afiade: “..Disefiar el edificio
de forma colaborativa, con promotores, arquitectos, ingenie-
rias, instaladores y fabricantes trabajando sobre una visién
compartida, permite anticipar necesidades, evitar interferen-
cias entre instalaciones, prevenir sobrecostes y optimizar
los tiempos durante la obra. Herramientas como Open BIM
son clave en este cambio... En EUROFRED acompafiamos al
profesional durante todo el proyecto: desde la identificacion
del sistema més adecuado y el asesoramiento técnico en la
fase de disefio hasta el abastecimiento en obra, la puesta en
marcha, el ‘commissioning’ y la postventa...”.

“Cada vez resulta més evidente que el éxito de un proyecto
depende, en gran medida, de que las soluciones de clima-
tizacién se contemplen desde las primeras fases del disefio
-comenta Laura Salcedo, de MITSUBISHI HEAVY INDUS-
TRIES/LUMELCO-. Esta planificacién temprana permite opti-
mizar espacios, mejorar la eficiencia global del edificio y sim-
plificar tanto la instalacién como el mantenimiento futuro. En
MITSUBISHI HEAVY INDUSTRIES trabajamos estrechamente
con estudios de arquitectura, ingenierias, promotoras e ins-
taladores para ofrecer asesoramiento técnico durante todo
el desarrollo del proyecto... La disponibilidad de producto,
la formacion técnica, el soporte durante la instalacién y la
puesta en marcha son aspectos cada vez mas valorados por
el mercado. Contar con un ‘partner’ que ofrezca acompafia-
miento durante todo el ciclo del proyecto aporta seguridad,
minimiza incidencias y facilita que las instalaciones alcancen
el rendimiento previsto desde el primer dia”.

En opinién de BOSCH HOME COMFORT, “la integracion tem-
prana permite optimizar espacios, dimensionar correctamente
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las instalaciones, prever futuras ampliaciones y facilitar la con-
vivencia entre los distintos sistemas energéticos del edificio.
El sector estd avanzando hacia modelos de trabajo mucho
maés colaborativos y digitalizados, apoyados en metodologias
como BIM y en una mayor coordinacién entre promotores,
arquitectos, ingenierias, instaladores y fabricantes... Desde
BOSCH HOME COMFORT acompafiamos este proceso con
un amplio soporte técnico antes, durante y después de la eje-
cucién del proyecto. Ponemos a disposicion de los profesio-
nales herramientas de célculo y dimensionamiento, asistencia
técnica especializada, formacién continua y una red de ser-
vicio capaz de garantizar tanto la correcta puesta en marcha
como el mantenimiento posterior de las instalaciones...”.

“Para la ejecucién correcta del proyecto es muy importante
que la integracién de estos equipos esté contemplada des-
de las primeras fases -transmite Pedro Sédnchez Marcos, de
GRUPO FERROLI-. Las fases de preventa y postventa en este
tipo de equipos son esenciales: la ubicacién de unidades
exteriores, las secciones minimas de tuberia necesarias, asf
como elementos adicionales (depdsitos de inercia, depdsitos
de agua caliente sanitaria...) deben estar bien dimensionados
y ubicados. Para la fase de preventa, en Ferroli contamos con
la solucién 360° de aerotermia. Nuestro departamento de
prescripcién ayuda a seleccionar el equipo mdés apropiado,
elegir su ubicacién, plantear los esquemas del conexionado
hidraulico, frigorifico y eléctrico y el replanteo de la instalacién
en obra. En cuanto a postventa, para asegurar la tranquilidad
absoluta del usuario final, Ferroli cuenta con 272 puntos de
Servicios Técnicos Oficiales que realizan las puestas en mar-
chay ofrecen contrato de mantenimiento...”.

“Estas tecnologias son maduras, reconocidas y premiadas o,
en algunos casos, exigidas por la normativa vigente, por lo
que es comun encontrarlas en las fases de disefio -afiade Da-
niel Ferndndez, de ARISTON-. Ahora bien, si bien contamos
en nuestro pais con profesionales muy cualificados, es cierto
que cada vez es més severa la ausencia de mano de obra, por
lo que la experiencia en obra puede ser desigual en distintas
partes de nuestro territorio. Esto nos lleva a que... cada vez
sea mds importante contar con un buen soporte técnico por
parte de los fabricantes, asegurdndonos de que la ejecuciény
puesta en marcha se realicen con la mayor eficacia”.

En el mismo sentido, Carlos Saldafia, de IMMERSPAGNA, insiste:
“..Cuando la solucién térmica se considera desde las primeras
fases, es posible dimensionar mejor los equipos, coordinar insta-
laciones, prever la regulacién y simplificar la puesta en marcha.
En rehabilitacién, donde las condiciones de partida son muy di-
versas, adquieren especial importancia las soluciones flexibles,
compactas y faciles de instalar. Los sistemas hibridos permiten
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aprovechar instalaciones existentes y combinar generadores de
forma inteligente, reduciendo intervenciones y facilitando la tran-
sicién hacia tecnologias més eficientes. Para que todo el proceso
sea eficaz, es esencial la coordinacién entre prescripcion, distri-
bucién, instalacién, asistencia técnica y fabricante, junto con una
adecuada formacién profesional y un correcto ‘commissioning”.

“..es precisamente en la etapa de disefio donde se obtiene el
mayor potencial de optimizacién -argumenta Blanca Molina,
directora de Marketing de GROUPE ATLANTIC-, ya que per-
mite analizar el edificio de forma global y seleccionar las so-
luciones més adecuadas en funcién de criterios energéticos,
arquitecténicos, econdmicos y de confort. En este sentido,
observamos una evolucién muy positiva por parte de promo-
toras, arquitectos, ingenierias e instaladores, que incorporan
cada vez antes tecnologias como la aerotermia, el suelo ra-
diante, la produccién de ACS de alta eficiencia o los sistemas
de control inteligente... No obstante, para garantizar el éxito
del proyecto es fundamental mantener la coordinacién a lo
largo de toda la fase de ejecucién. Aspectos como el abaste-
cimiento de equipos, la planificacién de la instalacion, la pues-
ta en marcha y el ‘commissioning’ requieren una estrecha co-
laboracién entre todos los agentes implicados...”.

Desde MANAUT afiaden: “En obra nueva se integran sin nin-
gun problema porque la aerotermia y los sistemas radiantes
junto con la fotovoltaica son la combinacién perfecta, debido al
uso de la baja temperatura. No hay problema con los ‘stocks’,
tampoco con la postventa; en MANAUT nos preparamos para
esto desde hace afios a través de formaciones a nuestros téc-
nicos. En rehabilitacién, sin embargo, es més complicado. EI 90
% de las reformas para cambiar un generador se encuentra con
que la instalacién es de radiadores (alta temperatura) y, en este
punto, la aerotermia tiene mas dificultades y menos eficacia...”.

En el mismo sentido, Cristébal Martos, de CLIMER TECH-
NOLOGY, opina que “cada vez es mdas habitual, aunque
no siempre ocurre de forma sistemdtica. Cuando la inte-
gracion del sistema de climatizacién se plantea desde las
primeras fases del proyecto, el resultado es mucho més efi-
ciente: se evitan sobrecostes, se optimiza el espacio y se
garantiza la compatibilidad con otras instalaciones. El pro-
blema surge cuando la decisién llega tarde, ya en obra, y
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hay que adaptar soluciones a condicionantes ya cerrados...
En cuanto a la operativa durante el proceso constructivo, el
abastecimiento en obra, la instalacién, la puesta en marcha
y el ‘commissioning’ son fases criticas que dependen en
gran medida de la formacién y experiencia del instalador.
Para nosotros, el instalador no es un mero comercial: €s un
socio técnico imprescindible, cuyo conocimiento profundo
del equipo condiciona directamente el éxito de toda la ins-
talacién y su mantenimiento posterior...”.

“La integracién temprana de estas soluciones sigue siendo
fundamental -comparte Angel Cabafias, de VIESSMANN-, pero
hoy la tecnologia permite implantarlas de forma mucho més
flexible y escalable. Gracias a plataformas centralizadas de ges-
tién energética y control de temperatura en el hogar, donde la
bomba de calor, la energia solar fotovoltaica, la produccién de
ACS vy el control de otros sistemas inteligentes como la venti-
lacién estdn disefiados para trabajar de forma coordinada, los
procesos de integracién, puesta en marcha y ‘commissioning’
son mas sencillos, répidos y eficientes. Ademds, estos ecosis-
temas, como la plataforma One Base de VIESSMANN, permiten
incorporar nuevas funcionalidades y equipos de forma progre-
siva, adapténdose a las necesidades de cada proyecto sin com-
prometer la operatividad del sistema...”.

Més concretamente, desde POLYTHERM afiaden: “Hoy en dia,
el suelo radiante/refrescante se planifica desde la fase con-
ceptual del proyecto para prever alturas libres, aislantes, mor-
teros y la ubicacién de colectores. En POLYTHERM garantiza-
mos la méxima eficacia operativa gracias a nuestra condicién
de fabricante integral: suministro completo -entregamos un
sistema homologado y 100 % compatible (tubo, panel, colec-
tor y regulacién), evitando desajustes por la participacién en
el suministro de diferentes proveedores-; soporte y formacién
-capacitamos al personal de obra para asegurar una instala-
cién rigurosa bajo norma UNE-EN 1264-; y puesta en marcha
-ofrecemos asistencia técnica al instalador, garantizando que
la instalacién opere en sus pardmetros éptimos de disefio-".

“El mercado estd integrando estos sistemas desde las fases ini-
ciales del disefio -asegura Arrate Serrano, de ORKLI-, ya que
es la estrategia clave para cumplir con las exigencias de los
edificios de consumo casi nulo (nZEB) y estdndares como Pas-
sivhaus. Durante el proceso constructivo, la operativa se esté
resolviendo con mayor eficacia mediante el uso de ecosiste-
mas interconectados y soluciones inaldmbricas que simplifican
el abastecimiento y permiten instalaciones rdpidas”.

Desde UPONOR, Juan Solis se suma al criterio colectivo:
“..Esta planificacién temprana permite optimizar espacios,
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coordinar instalaciones y garantizar que la envolvente del
edificio, la produccién térmica y el sistema de emisién fun-
cionen como un conjunto eficiente... Hoy el mercado de-
manda soluciones que reduzcan tiempos de instalacién,
simplifiquen el trabajo en obra y minimicen incidencias. Por
ello desarrollamos sistemas que facilitan tanto el suministro
como el montaje y la puesta en marcha, ademés de ofrecer
soporte técnico durante todo el proceso a través de nuestros
departamentos de Oficina Técnica y Field Service. Un buen
ejemplo es Uponor Siccus 16, un sistema seco, con Direct
Flooring Technology, que reduce el tiempo de instalacién
hasta un 40 %, elimina los tiempos de secado del mortero y
acelera la entrega de la obra...”.

“Nuestro departamento técnico colabora desde las primeras fa-
ses del proyecto -afirma Flor Liarte, de SCHUTZ IBERICA-, desa-
rrollando los disefios y planos necesarios para facilitar el trabajo
a la ingenieria y otros agentes involucrados. Esta anticipacién
permite planificar con rigor la integracion de los sistemas ener-
géticos, optimizando el abastecimiento, la logistica de obra, la
instalacion y la puesta en marcha. Esta participaciéon continua
durante todo el proceso constructivo garantiza que la operativa
se resuelva con eficacia, minimizando interrupciones y asegu-
rando el cumplimiento de plazos y calidad...”.

Por su parte, Carles Castella, de SIBER, sefiala: “...Una bue-
na definicién inicial evita interferencias posteriores, facilita
la coordinacién entre arquitectura e instalaciones y permite

ajustar mejor espacios técnicos, pasos de conductos, equi-
pos y necesidades de mantenimiento. Desde Siber trabaja-
mos para acompafar este proceso desde la fase de disefio,
aportando soporte técnico, estudios, documentacién y solu-
ciones adaptadas a cada proyecto... Durante la fase de obra,
la coordinacién sigue siendo clave...”.

“..KEYTER -aseguran desde la empresa- tiene en cuenta que la
integracién temprana de los sistemas HVAC+R es cada vez més
habitual, especialmente en proyectos con objetivos exigentes de
eficiencia energética, descarbonizacién, certificacion ambiental
y calidad de uso. Sin embargo, todavia existe margen de me-
jora. En algunos casos, la climatizacién continda abordandose
cuando determinadas decisiones arquitecténicas, estructurales
o de distribucién ya estén cerradas, lo que limita las alternativas
disponibles y puede generar sobrecostes, interferencias o solu-
ciones menos eficientes... La puesta en marcha y el ‘commissio-
ning’ deben entenderse como fases esenciales, no como una
simple comprobacién final. Es necesario verificar que todos los
elementos funcionan de forma coordinada, que los pardmetros
se corresponden con el proyecto y que el sistema responde ade-
cuadamente a diferentes condiciones de carga”.

Sergio Espifieira, de GIACOMINI ESPANA, comenta: “En nues-
tra opinién, muchos de los problemas que aparecen durante
la ejecucién de una obra no nacen en la obra, sino durante el
proyecto. Algunos ejemplos son la definicién de la estrategia
invierno/verano, el equilibrado hidrdulico, la coordinacién entre
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sistemas o la reserva de espacio para los equipos técnicos. Son
cuestiones que generan sobrecostes y retrasos perfectamente
evitables cuando se abordan desde el inicio. Creemos que la in-
tegracion debe comenzar en las primeras fases del proyecto y
mantenerse durante todo su desarrollo: suministro, instalacion,
‘commissioning’ y mantenimiento... La digitalizaciéon permite
validar previamente muchas decisiones técnicas, reduciendo
incertidumbre para proyectistas, instaladores y promotores...”.

Construccion off-site y rehabilitacion energética

El envejecimiento del parque edificado plantea un reto estruc-
tural, pero también una oportunidad para avanzar hacia una
edificacién sostenible y eficiente. A ello se suman las ventajas
de la construccién industrializada como respuesta a la falta
de mano de obra y a la necesidad de vivienda. ;Cémo con-
templan en su estrategia estas oportunidades de negocio -re-
habilitacién energética y construccién “off-site”-? ;Hasta qué
punto influyen estos dmbitos en la [+D+i de su empresa?

“El parque inmobiliario existente representa uno de los gran-
des retos -afirma David Diaz, de DAIKIN-, pero también una
oportunidad para avanzar hacia edificios mas eficientes y sos-
tenibles. Desde DAIKIN consideramos que la rehabilitaciéon
energética tendra un papel fundamental en los préximos afios,
especialmente mediante la sustitucién de sistemas de cale-
faccién convencionales por soluciones basadas en bomba de
calor y aerotermia... Un ejemplo son nuestras soluciones de
aerotermia de alta temperatura, que permiten en determina-
dos casos mantener los radiadores existentes... En paralelo, la
construccién industrializada y ‘off-site’ abre nuevas posibilida-
des para integrar las instalaciones de climatizacién desde las
primeras fases del proceso constructivo...”.

Desde MIDEA destacan que “..el reto consiste en electrifi-
car edificios concebidos para trabajar con calderas y emiso-
res de alta temperatura, muchas veces con limitaciones de
espacio, ruido o intervencién arquitecténica. Nuestra gama
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R290 responde a estas necesidades mediante equipos ca-
paces de alcanzar elevadas temperaturas de impulsién... La
construccién industrializada requiere soluciones compactas,
modulares, conectadas y sencillas de integrar, instalar y man-
tener. H-Pack, por ejemplo, es una bomba de calor compacta
sin unidad exterior que puede funcionar de forma auténo-
ma o hibridarse con una caldera existente... Ambos dmbitos
-rehabilitacién y construccién industrializada- impulsan una
innovacion orientada no solo a la eficiencia del equipo, sino
también a reducir tiempos de instalacién, facilitar la puesta
en marcha y adaptarse a diferentes tipologias constructivas”.

“La rehabilitacion energética y la construccién industrializada
son dos lineas relevantes dentro de nuestra estrategia de de-
sarrollo de ‘portfolio’ -afiade Marta Tomés, de EUROFRED-...
En un parque edificatorio envejecido, donde se estima que
hasta el 80 % de los inmuebles tiene mas de 40 afios, la reno-
vacién de instalaciones poco eficientes abre una oportunidad
enorme para incorporar tecnologias de Ultima generacién. Por
eso, orientamos el desarrollo de nuestro ‘portfolio’ hacia so-
luciones més eficientes, compactas, conectadas y féciles de
integrar, capaces de adaptarse tanto a proyectos de rehabili-
tacién como a nuevas promociones industrializadas...”.

Asimismo, Laura Salcedo, de MITSUBISHI HEAVY INDUS-
TRIES/LUMELCO, asegura que “la rehabilitacién energética
constituye uno de los grandes motores de crecimiento del sec-
tor durante los préximos afios... Al mismo tiempo, la construc-
cién industrializada representa una oportunidad para acelerar
los procesos constructivos, mejorar la calidad de ejecucién
y aumentar la sostenibilidad de los edificios... Desde MITSU-
BISHI HEAVY INDUSTRIES desarrollamos equipos versétiles
que facilitan tanto la rehabilitacién como la integracién en
proyectos de nueva construccion, adaptdndose a diferentes
tipologias de vivienda y edificios terciarios... Disponemos de
soluciones como Q-ton, que permiten renovar una instalacién
de agua caliente sanitaria sin detener su funcionamiento...”.

“La rehabilitacién energética constituye, probablemente, el
mayor reto y la mayor oportunidad para el sector durante las
préximas décadas -comparten desde BOSCH HOME COM-
FORT-. La mayor parte de los edificios que estardn en uso en
2050 ya existen hoy, por lo que alcanzar los objetivos euro-
peos de descarbonizacién dependerd, en gran medida, de la
capacidad para modernizar ese parque edificado incorporando
tecnologias mas eficientes y renovables... La convivencia entre
bombas de calor, sistemas hibridos y equipos preparados para
la incorporacién progresiva de gases renovables permitird ace-
lerar la descarbonizacién sin comprometer la viabilidad técnica
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o econdmica de cada intervencién. Paralelamente, la construc-
cién industrializada representa una oportunidad para mejorar
la productividad... Seguimos esta evolucién desarrollando so-
luciones cada vez mds compactas, modulares, conectadas y
sencillas de instalar...”.

Como comenta Pedro S&nchez Marcos, de GRUPO FERRO-
LI, “de los 27 millones de viviendas de Espafia, aproximada-
mente el 45 % fueron construidas antes de 1980 con una cali-
ficacién energética muy baja, por lo que necesitan algun tipo
de intervencién y es una oportunidad real de negocio para
alcanzar un modelo de vivienda més sostenible y eficiente,
segun datos del Ministerio de Vivienda y Agenda Urbana (MI-
VAU) recogidos por idealista/news. En Ferroli hemos lanzado
una plataforma de ayuda para los instaladores que les facili-
ta la gestién de los Certificados de Ahorro Energético (CAE)
para la sustitucion de caldera por aerotermia.

En el sector de la construccién hemos pasado de los 2,7 mi-
llones de trabajadores en 2007 a 1,55 millones actualmente,
lo que supone una reduccién muy importante de mano de
obra... Fuimos los primeros en lanzar al mercado una aero-
termia con unidad interior mural con 100 | de ACS: nuestra
Omnia SWT 3.2, ideal para rehabilitacién (para sustitucién
de calderas) y vivienda en altura, y este aflo hemos sacado
bombas de calor monobloc multitarea con refrigerante R290
y potencias de 26, 30 y 35 kW”.

Al respecto, Daniel Ferndndez, de ARISTON, afiade: “En ARIS-
TON GROUP estamos muy concienciados con las soluciones
industrializadas, ya que no solo ofrecemos lineas de produc-
to versétiles para integrar en las lineas de produccién de los
talleres, sino que contamos con nuestro propio catdlogo de
soluciones industrializadas para salas técnicas, ofreciendo al
cliente equipos auténomos para produccién de frio, calor o
agua caliente sanitaria con bomba de calor o en hibridacién
para instalaciones centralizadas. Estas soluciones con nuestra
marca WOLF, llamadas Unidades Térmicas de Cubierta o UTC,
permiten adaptarnos a las necesidades de cada edificio tanto
en proyectos de obra nueva como de rehabilitacién, reducien-
do la necesidad de mano de obra especializada, los desperdi-
cios de material, los plazos de ejecucion y las desviaciones”.

“La rehabilitacién del parque existente constituye uno de
los principales retos y oportunidades para el sector europeo
-asegura Carlos Saldafia, de IMMERSPAGNA-. No todos los
edificios pueden abordar la transicién energética de la mis-
ma manera, por lo que se necesitan soluciones modulares,
escalables y compatibles con diferentes tipologias construc-
tivas. En este contexto, los sistemas hibridos aportan flexi-
bilidad y permiten avanzar en eficiencia sin exigir siempre
una transformacién integral del edificio. La industrializacién,
por su parte, impulsa productos mds compactos, estanda-
rizados, conectados y sencillos de instalar y mantener... El
Green Tech Center, integrado en el campus tecnolégico del
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Grupo en ltalia junto con Laboratorium y Domus Technica,
relne investigacién, experimentacién, andlisis de datos y
formacién para acelerar el desarrollo y validacién de nuevas
soluciones energéticas”.

Por su parte, Blanca Molina, de GROUPE ATLANTIC, comen-
ta: “..Desde nuestra estrategia, la rehabilitacion constituye un
eje prioritario de crecimiento. La sustitucion de sistemas tér-
micos obsoletos por soluciones de alta eficiencia, como las
bombas de calor aerotérmicas, permite reducir de forma sig-
nificativa el consumo energético y las emisiones, mejorando
al mismo tiempo el confort de los usuarios y la valoracién de
los inmuebles... La industrializacién forma parte cada vez mas
de nuestra estrategia de innovacién. Un ejemplo claro son las
soluciones BOX desarrolladas por GROUPE ATLANTIC, sa-
las de méaquinas prefabricadas, completamente equipadas y
testadas en fabrica, que permiten integrar de forma répida y
eficiente los sistemas térmicos en cualquier tipo de edificio...”.

“Una buena propuesta es el techo radiante que estamos
promoviendo en MANAUT. Es menos invasivo que levantar
el suelo de la casa y es la solucién idénea en reformas”, re-
sumen desde la empresa.

En opinién de Cristébal Martos, de CLIMER TECHNOLOGY, “..
la falta de mano de obra cualificada y la necesidad urgente de
vivienda estdn empujando al sector hacia modelos de construc-
cién industrializada y ‘off-site’, donde equipos compactos y de f&-
cil integracién cobran especial relevancia. En este sentido, nues-
tra apuesta por soluciones monobloc como la nueva bomba de
calor BEN -capaz de cubrir ACS, calefaccién, refrigeraciéon y ven-
tilacién en un dnico equipo instalado en el interior de la vivienda
con un espacio minimo y sin necesidad de unidad exterior- res-
ponde directamente a esta necesidad: simplificar la instalacién,
reducir tiempo de obra y facilitar la integracién en procesos cons-
tructivos industrializados o en rehabilitaciones donde el espacio
es limitado. Estos nichos -rehabilitacién y construccién ‘off-site’-
influyen de forma creciente en nuestro +D+i...”.

“La rehabilitacion energética y la construccién industrializa-

da representan una gran oportunidad para avanzar hacia
edificios mds sostenibles y eficientes -afiade Angel Caba-
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flas, de VIESSMANN-... Ademds, mecanismos como los Cer-
tificados de Ahorro Energético (CAE) estan contribuyendo a
acelerar esta transformacion, facilitando la monetizacién de
los ahorros energéticos generados y mejorando la rentabili-
dad de las inversiones en eficiencia energética”.

Desde POLYTHERM aseguran que “ambos vectores son fun-
damentales en nuestro +D+i. Rehabilitacién energética: para
superar la limitacién de alturas y cargas en el parque edificado
existente, desarrollamos sistemas de bajo espesor y baja iner-
cia térmica. Permiten instalar suelo radiante sobre pavimentos
previos sin demoliciones y con minima obra, ofreciendo rapidez
y excelente velocidad de respuesta. Y construccién industriali-
zada (‘off-site’): disefliamos soluciones modulares y preconecto-
rizadas adaptadas a la fabricacién en taller (viviendas modula-
res). Esto reduce tiempos de montaje, minimiza la necesidad de
mano de obra en obray eleva el control de calidad”.

“Consideramos la rehabilitacién energética y la construccién
industrializada como ejes estratégicos centrales -comparte
Arrate Serrano, de ORKLI-, respondiendo al reto del parque
edificado envejecido con soluciones de hibridacién y zonifica-
cién inaldmbrica (GoHyb y Hybrizone) que permiten actualizar
viviendas sin obras invasivas ni procesos técnicos complejos...
Este sistema permite la zonificacién personalizada de cada
estancia, integrando bajo un Unico control -gestionado desde
una ‘app’ o termostato central- equipos ya existentes como
radiadores o suelo radiante y aire acondicionado”.

Juan Solis, de UPONOR, comparte esta valoracién: “Son dos
dreas estratégicas para nuestro crecimiento. La rehabilita-
cién serd determinante para alcanzar los objetivos europeos
de eficiencia energética, ya que la mayor parte del parque
edificatorio existente necesita reducir su consumo y sus emi-
siones... Al mismo tiempo, la construccién industrializada re-
presenta una oportunidad para mejorar la productividad del
sector y responder a la escasez de mano de obra. Nuestro
|+D+i estd orientado a desarrollar soluciones prefabricadas,
sistemas de instalacién simplificados y controles digitales
que permitan reducir tiempos, aumentar la calidad de ejecu-
ciéon y mejorar la eficiencia del edificio desde el primer dia...”.

“El desafio que plantea el envejecimiento del parque edifi-
cado es también una oportunidad para impulsar soluciones
de rehabilitacién sostenible y eficiente -afiade Flor Liarte, de
SCHUTZ IBERICA-. SCHUTZ ya cuenta con productos y siste-
mas diseflados para adaptarse a la construccién industrializa-
da (‘off-site’), que responde a la necesidad de mejorar tiem-
pos, calidad y eficiencia frente a la escasez de mano de obra.
Ademds, estamos desarrollando nuevas soluciones innovado-
ras en linea con las demandas crecientes del mercado, que
integran tecnologias modulares y procesos prefabricados...”.

<<no todos los edificios pueden
abordar la transicion energética
de la misma manera, por lo que se
necesitan soluciones modulares,
escalables y compatibles>>
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Desde SIBER ZONE, Carles Castella comenta: “..Desde SI-
BER contemplamos estos nichos trabajando en soluciones
de ventilaciéon que puedan adaptarse tanto a obra nueva in-
dustrializada como a rehabilitacién energética, donde la me-
jora de la calidad del aire interior y la reduccién del consumo
son aspectos clave. En rehabilitacién, la ventilacién eficiente
permite mejorar el confort, reducir humedades y contribuir
a edificios méas saludables sin perder de vista la eficiencia
energética. En construccién ‘off-site’, el reto estd en aportar
sistemas faciles de integrar, planificar e instalar, compatibles
con procesos mas industrializados y con menor margen de
improvisacion en obra... En [+D+i, estos dmbitos influyen cada
vez mas en el desarrollo de productos y servicios: solucio-
nes mas eficientes, faciles de instalar, trazables, adaptables
al proyecto y alineadas con las exigencias de sostenibilidad,
circularidad y descarbonizacién del sector”.

“En el &mbito de la rehabilitacién, la estrategia de KEYTER -se-
flalan desde la compaiiia- se orienta al desarrollo de equipos
capaces de integrarse en edificios existentes con la menor in-
tervencién posible. Esto implica disefiar soluciones compactas,
modulares, silenciosas y flexibles, que faciliten la sustitucién de
sistemas convencionales sin exigir grandes modificaciones es-
tructurales. La bomba de calor, los sistemas hibridos, la recupe-
raciéon de calor, la ventilacién de alta eficiencia y la regulacién
inteligente desempefian un papel fundamental en este merca-
do. En cuanto a la construccion ‘off-site’, en KEYTER trabajamos
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para que los sistemas HVAC+R puedan incorporarse de forma
industrializada en médulos de instalaciones ensambladas en
fabrica. Esta metodologia permite reducir trabajos en obra,
mejorar la calidad de ejecucion, disminuir errores y acortar los
plazos de montaje y puesta en marcha. La estandarizacién de
conexiones, la modularidad, el disefio ‘plug-and-play’ y la inte-
gracién previa de equipos, tuberias, cableado, sensores y con-
troles son aspectos clave de la [+D+i...”.

Al respecto, Sergio Espifieira, de GIACOMINI ESPANA, conclu-
ye: “En nuestra opinién, la gran oportunidad del sector no con-
siste Unicamente en sustituir millones de calderas por bombas
de calor. Consiste en transformar edificios para que funcionen
de una manera completamente distinta. En ese proceso, la
centralizacién, la integracién de sistemas y la gestién inteli-
gente de la energia desempefiardn un papel decisivo. Cada
proyecto de rehabilitacién obliga a replantear la hidrdulica,
la regulacion, el equilibrado, la produccién de ACS, los emi-
sores y las estrategias de control para aprovechar realmen-
te el potencial de las bombas de calor. Al mismo tiempo, la
construccién industrializada exige soluciones cada vez més
estandarizadas, fiables y faciles de integrar. Estos dos &mbi-
tos -rehabilitacién e industrializaciéon- estdn marcando buena
parte de nuestro [+D+i. También lo hacen mecanismos como
los Certificados de Ahorro Energético (CAE), que estdn empe-
zando a incorporar el ahorro energético como un criterio més
dentro de la toma de decisiones del proyecto...”.
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Positiva evolucion del sector

Por dltimo, en cuanto a innovacién, ;como creen que evo-
lucionard el sector en los préximos afios? Y, respecto a las
magnitudes econdémicas, sauguran buenos tiempos?

David Diaz, de DAIKIN, augura que “en los préximos afios vere-
mos una evolucién hacia sistemas de climatizacién mas eficien-
tes, electrificados, conectados e integrados con otras soluciones
energéticas. La bomba de calor seguird ganando protagonismo...
También veremos una mayor integracion entre aerotermia, ener-
gia fotovoltaica, almacenamiento y sistemas inteligentes de ges-
tion... La digitalizacién tendrd igualmente un papel creciente, con
soluciones que permitan monitorizar y controlar las instalaciones
y mejorar su funcionamiento durante toda su vida Util... La falta de
instaladores cualificados es uno de los principales retos... El Ins-
tituto Daikin desempefia un papel fundamental en este sentido,
ofreciendo formacién especializada y contribuyendo a preparar
a los profesionales... El reto serd asegurar que contamos con la
tecnologia y, al mismo tiempo, con los profesionales preparados
para desplegarla correctamente”.

“El sector evolucionara hacia sistemas mas electrificados, co-
nectados e integrados -aseguran desde MIDEA-. La bomba
de calor ganara protagonismo, acompafada por refrigeran-
tes de bajo potencial de calentamiento global, recuperacién
de energia, inteligencia artificial, almacenamiento y gestién
conjunta con la produccién fotovoltaica. También veremos
una oferta menos fragmentada. El mercado demandara so-
luciones capaces de coordinar calefaccion, refrigeracién,
agua caliente sanitaria, calidad del aire y gestién energéti-
ca... La amplitud de la gama y la experiencia con R290 per-
miten abordar la climatizacién como un sistema completo,
no como una suma de productos...”.

Marta Tomas, de EUROFRED, afiade: “Durante los préximos
aflos veremos una aceleracion de la electrificacion de la cli-
matizacién, impulsada por la expansién de soluciones como
la bomba de calor, la integraciéon con energias renovables y
el desarrollo de edificios cada vez mas inteligentes. La co-
nectividad, la inteligencia artificial aplicada a la gestién ener-
gética y el andlisis de datos permitirdan optimizar el funciona-
miento de las instalaciones con niveles de eficiencia cada
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vez mayores. También continuard la evolucién hacia refrige-
rantes con menor potencial de calentamiento global, en linea
con la normativa y los objetivos de sostenibilidad. Desde el
punto de vista econdémico, las perspectivas son favorables...”.

“Todo apunta a que el sector continuard evolucionando ha-
cia soluciones cada vez mas eficientes, conectadas y respe-
tuosas con el medio ambiente -nos transmite Laura Salcedo,
directora de Marketing de LUMELCO-... Asimismo, veremos
un crecimiento de los sistemas capaces de optimizar auto-
maticamente su funcionamiento en funcién de las necesida-
des reales del edificio, mejorando tanto el confort como el
consumo energético... En MITSUBISHI HEAVY INDUSTRIES
afrontamos este escenario con confianza, apoydndonos en
una sodlida trayectoria tecnoldgica, en la calidad y fiabilidad
de nuestros equipos y en una clara vocacién de innovacién.
Estamos convencidos de que la colaboracién entre fabrican-
tes, profesionales de la arquitectura, ingenierias, instalado-
res y promotores serd clave para construir edificios cada vez
mas sostenibles, eficientes y preparados para las necesida-
des del futuro™.

Desde la division BOSCH HOME COMFORT aseguran que “el
sector de la calefaccién y la climatizacién avanza hacia una
etapa de consolidacién tecnoldgica en la que la innovacién ya
no se medird Unicamente por el desarrollo de nuevos equipos,
sino por la capacidad de integrar diferentes tecnologias para
ofrecer soluciones més eficientes, conectadas y sostenibles...
La sostenibilidad continuard guiando la innovacion de los fa-
bricantes, impulsando el desarrollo de equipos con refrigeran-
tes de bajo potencial de calentamiento global, materiales més
sostenibles y procesos productivos con una menor huella am-
biental... Desde el punto de vista econémico, las perspectivas
son positivas a medio y largo plazo... La diferenciacién vendra
cada vez mas determinada por la capacidad de aportar valor a
través de la innovacién, el servicio, la formacién y el acompa-
flamiento técnico a todos los profesionales que intervienen en
el ciclo de vida de un edificio”.

Pedro Sanchez Marcos, de GRUPO FERROLI, concluye: “El
mercado de la calefaccién y el ACS ha crecido alrededor del
4,7 % el dltimo afio, con una facturacién de unos 965 millones
de euros, segun el Informe del Sector de la Calefaccién 2025
de Fegeca... La bomba de calor seguird ganando terreno en
la nueva edificacién, y la integracion de los gases renovables
como el biometano y el hidrégeno es necesaria en el sistema
energético para poder cumplir con las directivas europeas de
la descarbonizacién de los edificios, principalmente en reha-
bilitacion, debido a la imposibilidad de una electrificacién total
del parque existente. Todos estos indicadores vaticinan bue-
nos tiempos para el sector y los fabricantes debemos estar a
la altura de las necesidades requeridas por el mercado...”.

<<el sector continuara
evolucionando hacia soluciones
cada vez mas eficientes,
conectadas y respetuosas con el
medio ambiente>>
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“Vivimos un momento de cambio en el sector de las instalacio-
nes -asegura, por su parte, Daniel Fernandez, de ARISTON-. En
los préximos afios veremos la introduccién de nuevos refrigeran-
tes en las bombas de calor que no solo nos traerdn equipos mas
eficientes, sino medioambientalmente mds sostenibles; el auge
de gases renovables como el biometano o el hidrégeno verde
que ofrecerdn alternativas limpias a los combustibles fésiles;
pero, sobre todo, veremos la trasposicion de grandes cambios
normativos como la Directiva de Eficiencia Energética en Edifi-
cios (EPBD) en Espafia a través de las nuevas reformas del Cé-
digo Técnico de la Edificacion, el Reglamento de Instalaciones
Térmicas en los Edificios y la publicacion del Plan Nacional de
Renovacion de Edificios. Todos estos cambios auguran fuerte in-
versién en el &mbito de la rehabilitacién del pais y... en vista de
la fuerte demanda de vivienda que tenemos, esperamos que el
mercado de nueva edificacién se mantenga sano y estable. Si la
situacion geopolitica internacional nos lo permite, confiamos en
que los préximos afios sean excelentes para el sector”.

Carlos Saldafia, director de Marketing Técnico de IMMERSPAG-
NA, opina: “En los préximos afios, el sector evolucionard hacia
instalaciones mds integradas, conectadas y capaces de coor-
dinar diferentes tecnologias y fuentes energéticas. La electrifi-
cacioén progresiva, la hibridacién, la conectividad, la regulacién
inteligente y la integracion con la energia solar fotovoltaica ten-
drén un peso creciente. Sin embargo, esta evolucién debera
adaptarse a la diversidad del parque edificado, a las condicio-
nes climaticas, a los sistemas de emisién existentes y a la capa-
cidad de inversién de cada usuario... La evolucién del mercado
dependera también de factores como la estabilidad normativa,
la continuidad de los programas de apoyo, el coste de la ener-
gia, la capacidad de inversién de las familias y empresas y la
disponibilidad de profesionales cualificados...”.

“La gran tendencia serd la creacion de ecosistemas energé-
ticos inteligentes, capaces de integrar y coordinar diferentes
soluciones para optimizar el consumo, el confort y la sosteni-
bilidad de los edificios -asegura Blanca Molina, de GROUPE
ATLANTIC-. El futuro no pasa por incorporar Unicamente una
bomba de calor més eficiente, una instalacién fotovoltaica
o un sistema de control avanzado, sino por conseguir que
todos estos elementos trabajen de forma conjunta. La inte-
gracién de tecnologias como la aerotermia, la energia solar
fotovoltaica, el almacenamiento energético, la ventilacion,
la produccién de ACS vy los sistemas de gestién inteligen-
te permitird que los edificios se comporten como auténticos
ecosistemas energéticos interconectados. En este contexto,
la inteligencia y la conectividad adquirirdn un papel central...
Creemos que los préximos afios serdn muy positivos para
aquellas compainiias capaces de aportar soluciones integra-
das dentro de un ecosistema energético inteligente...”.

Desde MANAUT transmiten que “en obra nueva ya son una
realidad los sistemas eficientes con aerotermia y suelo ra-
diante. En rehabilitacién, las calderas de gas estdn evolu-
cionando hacia un combustible més verde y ecolégico, pero
se van a necesitar durante los préximos afios porque no es
factible poner un suelo radiante con una aerotermia en cual-
quier vivienda por varios motivos. Empezando por el factor
econémico, donde la amortizacién de la inversiéon aln es
elevada y el coste también. En los préximos afios, la cons-
truccién debe crecer en general porque es evidente que en
Espafia se demandan mds viviendas de las disponibles y se
augura un importante crecimiento de la obra nueva”.

“Creemos que el sector evolucionard hacia productos cada vez
mds conectados, silenciosos y respetuosos con el medio am-
biente -opina Cristébal Martos, de CLIMER TECHNOLOGY-. La
adaptacién a las nuevas exigencias legales sobre gases de bajo
GWP marcara gran parte de la innovacién de los préximos afios,
junto con soluciones de bajo impacto sonoro, compatibles con
sistemas de ventilaciéon y con mejoras sustanciales en conecti-
vidad y experiencia de usuario. En CLIMER TECHNOLOGY ya
estamos trabajando en esa direccion, con el lanzamiento de una
nueva versién mejorada del Ecoheat estdndar y 500 L, y con la
incorporacién al mercado de la bomba de calor BEN... El reto
para fabricantes como CLIMER TECHNOLOGY no serd tanto
vender mds, sino seguir estructurdndose mejor: reforzar la fiabili-
dad del producto, la relacién con el instalador y la capacidad de
respuesta ante un cliente cada vez més informado y exigente”.

Angel Cabafias, de VIESSMANN, asegura que “las perspec-
tivas del sector son muy positivas. La descarbonizacién, la
rehabilitacion energética y la electrificacion seguirdn impul-
sando la demanda de soluciones eficientes y renovables.
Ademds, la evolucién normativa en Europa estd promovien-
do tecnologias cada vez mds sostenibles, con requisitos
mds exigentes en materia de eficiencia energética y una
progresiva transicion hacia refrigerantes de muy bajo PCA
e incluso refrigerantes naturales. La innovacién evolucionara
hacia sistemas mds inteligentes, conectados e integrados,
capaces de combinar climatizacién con energia solar foto-
voltaica, almacenamiento en baterias y gestién energética.
Asimismo, la disponibilidad de herramientas como los Certi-
ficados de Ahorro Energético (CAE) contribuird a acelerar la
adopcion de estas tecnologias y a mejorar la rentabilidad de
las inversiones”.

Por su parte, POLYTHERM afiade: “En innovacién, el sector avanza
hacia la integracién digital total: regulacién predictiva -control que
aprende de las rutinas de uso y la previsién meteorolégica para
anticipar la inercia del suelo-; refrescamiento avanzado -mayor
precisién en el control del punto de rocio y sondas de humedad
para maximizar el rendimiento en verano sin condensaciones-; y
sistemas ultrafinos -menor inercia térmica para lograr una respues-
ta de climatizacién répida-. Econémicamente, las perspectivas son
muy favorables. Impulsado por la normativa europea de eficiencia,
los fondos de rehabilitacion y la demanda innegociable de confort
y ahorro, el suelo radiante/refrescante se ha consolidado como el
sistema de emision térmica de referencia”.

Foto: FERROLI
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“El futuro del sector se centrard en la interconectividad, la
hibridacion inteligente y la calidad del aire interior -transmite
Arrate Serrano, de ORKLI-, priorizando la rehabilitacién del
parque edificado para cumplir con las directivas europeas
de 2030 y 2033. Econémicamente, se prevé un crecimiento
sélido y sostenido impulsado por la obligacién legal de me-
jorar las calificaciones energéticas, lo que convertird la efi-
ciencia en el principal motor de revalorizacién inmobiliaria y
abrird grandes oportunidades de negocio en la actualizacién
de viviendas envejecidas”.

Juan Solis, de UPONOR, sefiala que “las perspectivas son
positivas. La descarbonizacién de los edificios y las nue-
vas exigencias regulatorias seguirdn impulsando la deman-
da de soluciones de alta eficiencia durante los préximos
aflos... La inteligencia artificial aplicada al control climéatico
permitird optimizar automaticamente el funcionamiento de
las instalaciones, reduciendo el consumo energético sin
renunciar al confort... Desde el punto de vista econémico,
esperamos un crecimiento sostenido, especialmente en
rehabilitacién energética, vivienda de alta eficiencia y edi-
ficios terciarios...”.

“El futuro del sector se perfila marcado por una répida di-
gitalizacion, mayor integracién de energias renovables y
un intenso foco en la sostenibilidad ambiental -pronostica
Flor Liarte, de SCHUTZ IBERICA-. Las tecnologias avan-
zadas -como la inteligencia artificial para la gestiéon ener-
gética, sistemas loT y soluciones integradas de energias
limpias- serdn protagonistas en la préoxima década. En
SCHUTZ somos optimistas respecto a estas tendencias y
anticipamos un crecimiento sostenido, sustentado en la
demanda creciente de soluciones eficientes y responsa-
bles. Desde el punto de vista econémico, el volumen de
inversién en innovacién y construccién sostenible prevé
un buen escenario, aunque condicionado por factores ma-
croecondémicos globales...”.

Al respecto, Carles Castella, de SIBER, afirma: “Creemos
que el sector evolucionard hacia soluciones cada vez mas
integradas, eficientes y digitalizadas, donde la eficiencia

<<sera tendencia la creacion
de ecosistemas energeéticos
Inteligentes, que integren y
coordinen diferentes soluciones
para optimizar el consumo, el
confort y la sostenibilidad>>

energética, la calidad del aire interior, la sostenibilidad
y el confort dejardn de tratarse como aspectos indepen-
dientes para formar parte de una misma estrategia de
proyecto. La innovacién ird muy ligada a la descarboniza-
cion, la industrializacion, el uso de datos ambientales, la
conectividad de los sistemas y la mejora de la experiencia
del usuario... Respecto a las magnitudes econdémicas, so-
mos optimistas, aunque con prudencia. La necesidad de
vivienda, la rehabilitacion energética, las nuevas exigen-
cias normativas y la demanda de edificios més saludables
y eficientes generan un escenario de oportunidad para
el sector. El crecimiento dependerd de la capacidad de
adaptarse, innovar y ofrecer soluciones que aporten va-
lor real al proyecto, tanto desde el punto de vista técnico
como ambiental y econémico”.

“En los préximos afios, el sector HVAC+R evolucionard ha-
cia soluciones cada vez mas electrificadas, eficientes, co-
nectadas y adaptables -afiaden desde KEYTER-. La bomba
de calor continuard desempefiando un papel central en la
descarbonizacién de los edificios, pero el avance no de-
penderd exclusivamente del equipo generador, sino de su
integracién con la envolvente, los emisores, la ventilacion,
la energia fotovoltaica, el almacenamiento y los sistemas
de gestién energética... La conectividad evolucionard des-
de el control remoto hacia la optimizacién automética, el
mantenimiento predictivo y la participacién flexible en las
redes eléctricas... El crecimiento favorecerd especialmen-
te a los fabricantes que ofrezcamos soluciones completas,
fiables y faciles de instalar. El futuro no consistird Unica-
mente en vender equipos, Sino en proporcionar servicios,
conectividad, soporte técnico, formacién, ‘commissioning’
y garantias de rendimiento durante toda la vida util de la
instalacion”.

Para finalizar, Sergio Espifieira, de GIACOMINI ESPANA, sen-
tencia: “Creemos que el sector atraviesa uno de los momen-
tos més apasionantes de su historia. Nunca habiamos dis-
puesto de tecnologias tan eficientes ni de tantas herramientas
para disefiar mejores proyectos... Sin embargo, nuestra expe-
riencia nos dice que la verdadera transformacién vendra de
la capacidad para integrar todo ese conocimiento de forma
sencilla, fiable y accesible para los profesionales... Creemos
que el fabricante del futuro no serd Unicamente quien suminis-
tre buenos productos, sino quien aporte conocimiento, herra-
mientas y confianza para ayudar a proyectar mejores edificios.
Quiza la mayor transformacién que vive nuestro sector pueda
resumirse en una sola idea: el confort y la transicién energéti-
ca no se improvisan; se disefian”. #



MITSUBISHI

HEAVY INDUSTRIES

erotermla

Pioneros en Aerotermia
con REFRIGERANTE @

ACS a |o grande.
Consumo al minimo.

Nuestra tecnologia ayuda a reducir costes
energéticos y contribuye activamente a la
descarbonizacion de edificios, cumpliendo
con las exigencias mas ambiciosas en
sostenibilidad.

Gran capacidad. Bajo impacto.
Y todo, con la garantia de la experiencia.

L @ w0 (&

Ahorro Huella Posibilidadde  Mantenimiento ~ Mas de 10 afios Mas de 1.000 ACS
energéticoy decarbono instalaciénen  practicamente de experiencia uds.instaladas  hasta 90°C
economico de nula exterioryen nulo
hasta el 35% interior

Ny
Una apuesta segura para un " ﬁ%* \\

futuro mas eficiente y sostenible. -

Tecnologia
Japonesa

www.mitsubishi-lumelco.com

=/

'y,


https://lumelco.es/

